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NEGOCE
DE GEMMES

PROGRAMME DE FORMATION 2023-24



LInstitut National de Gemmologie

L’Institut National de Gemmologie est I'école de référence pour les métiers de la gemmologie Il
propose une formation initiale de Bachelor Gemmologue Expert préparant a un titre RNCP, ainsi que
de nombreuses formations continues a destination des professionnels de la gemmologie mais aussi
aux étudiants et néophytes (amateurs, demandeurs d’emplois, jeunes diplomés...) désireux de se
plonger dans 'univers passionnant des gemmes, ou d'acquérir des compétences professionnalisantes .

NEGOCE DE GEMMES

Théorie et Pratique

PROGRAMME

Apprenez a négocier la valeur d'une gemme en sélectionnant des fournisseurs selon les
caractéristiques des gemmes recherchées, tendances du marché et situation géopolitique des pays
producteurs en ayant une argumentation adaptée pour trouver un prix conforme aux limites
acceptables de la transaction.

Analyse d'une situation réelle d'un point de vue marketing et stratégie commerciale.

OBJECTIFS

Reconnaitre la qualité et estimer les pierres gemmes, acquérir les stratégies et la démarche du négoce
des pierres de couleur.

Assurer une veille métier en gemmologie "facteurs de fluctuation du cours des marchés des
gemmes de couleur, diamants et or: tragabilité et géopolitique.”

Proposer un plan marketing et une stratégie de communication en lien avec une Maison
Joailliére ou de luxe pour répondre a un appel d'offres et défendre son projet a 'oral. Maitriser
les codes du luxe d’excellence a la francaise au travers de sa communication ou de son attitude.

DUREE

La formation en présentiel sera d’'une durée de 35 heures soit 5 jours. Des notions marketing

seront proposés en e-learning.
PRE-REQUIS

Bac ou équivalent. Maitrise des techniques d’observation en gemmologie: avoir suivi soit un
stage d'introduction a la gemmologie ou niveau 1 de gemmologie.
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PUBLIC VISE

Ce stage de découverte est accessible a toutes les personnes désirant apprendre la démarche d’un
négoce en gemmologie. Il est ouvert aux adultes et aux étudiants.

CONTENU DU PROGRAMME

Critére de qualité de gemmes en fonction des mines actuelles

Taille, proportion et saturation de la couleur des gemmes
Les codes du négoce

Jeux de role achat/vente

Comportement du négociant face aux différentes ethnies
Veille tendance du marché et situations géopolitiques

Positionnement marketing et communication

MODALITE DE SUIVI

Présentiel intensif sur 5 jours.

Du 25 au 29 septembre 2023

Du 20 au 24 novembre 2023

du 26 février au 1er mars 2024 > Du 08 au 12 juillet 2024
Du 22 avril au 26 avril 2024

Du 08 au 12 juillet 2024

vV VvV VvV VOV

* Lieux de la formation mentionnés sur la convocation
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MOYENS PEDAGOGIQUES

Théorie
e Projection de diapositives

Pratique
e Loupe
e Balance
e Livridge

FORMATEURS

Intervenants professionnels - gemmologues-experts - disposant d’'une expérience dans la formation et
’enseignement.

MODALITES D’EVALUATION:

Jeux de rble négociation achat/vente 3 pierres de couleur

MODALITES DE VALIDATION

e Remise de I'attestation de fin de formation
e Fiche d’évaluation qualitative de la formation (a chaud)

A L’ISSUE DE LA FORMATION, LE STAGIAIRE VALIDE LE BLOC
RNCP35855BC03 ET SERA CAPABLE DE:

> ldentifier la qualité de la gemme en fonction de Ia taille, couleur et les inclusions
> ldentifier une fourchette d’estimation de la pierre

> Mener une transaction d’achat et vente, entreprendre un négoce de pierre

EFFECTIFS

e 6a14 personnes
e Conditions de réalisation de I'action : minimum 6. personnes

CONDITIONS D’ACCUEIL

e Détails sur la convocation adressée 7 jours avant la formation
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DELAIS D’INSCRIPTION

e Test de positionnement en amont de la formation
e Inscription a réaliser minimum 3 jours avant la formation

PERSONNES EN SITUATION DE HANDICAP

e Adaptation et nise en place de compensation en f onction du t ype de handicap
e Contact: Charlotte CARRARD, r éférente handicap

TARIFS ET CONDITIONS TARIFAIRES

1600 € HT *

* Montant pour les particuliers non soumis a la TVA selon l'art. 261-4-4 du C.G.I. Hors frais de déplacement, hébergement et repas
du stagiaire.

FINANCEMENT

Pour toutes demandes de prise en charge financiére auprés d’un organismes (entreprises, OPCO, pdle
emploi, CPF.., merci de bien vouloir nous contacter pour un devis personnalisé -
contact.paris@ingemmologie.com — 0147 70 23 83
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